PENGARUH SALES GROWTH, PROFITABILITAS
DAN KEBIJAKAN DIVIDEN TERHADAP
NILAI PERUSAHAAN PADA PERUSAHAAN
CONSUMER NON-CYCLICALS

SKRIPSI

Oleh :
BRIGITA MAHARANI
202010315017

PROGRAM STUDI AKUNTANSI
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS
UNIVERSITAS BHAYANGKARA JAKARTA RAYA
2024



PENGARUH SALES GROWTH, PROFITABILITAS
DAN KEBIJAKAN DIVIDEN TERHADAP
NILAI PERUSAHAAN PADA PERUSAHAAN
CONSUMER NON-CYCLICALS

SKRIPSI

Oleh :

Brigita Maharani
202010315017

PROGRAM STUDI AKUNTANSI
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS
UNIVERSITAS BHAYANGKARA JAKARTA RAYA
2024

Pengaruh Sales.., Brigita Maharani, Fakultas Ekonomi dan Bisnis, 2024



LEMBAR PERSETUJUAN PEMBIMBING

Judul Skripsi - Pengaruh Sales Growth, Profitabilitas dan
Kebijakan Dividen Terhadap Nilai Perusahaan

Pada Perusahaan Consumer Non-Cyclicals

Nama Mahasiswa . Brigita Maharani

Nomor Pokok Mahasiswa 202010315017

Program Studi/Fakultas - Akuntansi / Ekonomi dan Bisnis
Tanggal Lulus Ujian Skripsi 24 Januan 2024

Jakarta, 27 Desember 2023

MENYETUJUI,
Pembimbing | Pembimbing Il
Dr. DavidPangaribuan, S.E.. M.Si Triana Yuniati, S.E.. M.M., Ak., CA., M.Ak

/ IDN. 0425076803 NIDN. 0328066301

Pengaruh Sales.., Brigita Maharani, Fakultas Ekonomi dan Bisnis, 2024



LEMBAR PENGESAHAN

Judul Skripsi . Pengaruh Sales Growth, Profitabilitas dan
Kebijakan Dividen Terhadap Nilai Perusahaan

Pada Perusahaan Consumer Non-Cyclicals

Nama Mahasiswa + Brigita Maharani
Nomor Pokok Mahasiswa + 202010315017
Program Studi/Fakultas - Akuntansi / Ekonomi dan Bisnis

Tanggal Lulus Ujian Skripsi : 24 Januari 2024

Jakarta, 01 Februari 2024
MENGESAHKAN,

Ketua Penguji - Cahyadi Husadha, S.E.. M.M
NIDN. 0304068209

Sekretaris Tim  : Elia Rossa, S.E.. M.Si., Ak., CA
Penguji NIDN. 0313046501

Penguji : Dr. David Pangaribuan, S.E., M.Si
NIDN. 0425076803

MENGETAHUI,
Ketua Program Studi Dekan
Akuntansi Fakultas Ekonomi dan Bisnis
W
Dr. Sumarno M, 5.1, MMM Prof. Dr. Istianingsih, S.I., M.S.Ak
NIDN. 0302127003 NIDN. 0318107101

Pengaruh Sales.., Brigita Maharani, Fakultas Ekonomi dan Bisnis, 2024



LEMBAR PERNYATAAN

Dengan ini saya menyatakan bahwa:

Skripsi yang berjudul “Pengaruh Sales Growth, Profitabilitas dan Kebijakan
Dividen Terhadap Nilai Perusahaan (Pada Perusahaan Consumer Non-Cyclicals)”
ini adalah benar-benar merupakan hasil karya saya sendiri dan tidak mengandung
materi yang ditulis oleh orang lain kecuali pengutipan sebagai referensi yang

sumbernya telah dituliskan sccara jelas dengan kaidah penulisan karya ilmiah.
Apabila di kemudian hari ditemukan adanya kecurangan dalam Karya ini, saya

bersedia menerima sanksi dari Universitas Bhayangkara Jakarta Raya scsuai

dengan peraturan yang berlaku.

Saya mengizinkan skripsi ini dipinjamkan dan digandakan melalui Perpustakaan
Universitas Bhayangkara Jakarta Raya.

Saya memberikan izin kepada Perpustakaan Universitas Bhayangkara Jakarta Raya
untuk menyimpan skripsi ini dalam bentuk digital dan mempublikasikannya

melalui internet selama publikasi tersebut melalui portal Universitas Bhayangkara

Jakarta Raya.

Jakarta, 27 Januari 2024

Yang membuat pernyataan,

11BALX066273001

Brigita Maharani
202010315017

iii

Pengaruh Sales.., Brigita Maharani, Fakultas Ekonomi dan Bisnis, 2024



ABSTRAK

Brigita Maharani. 202010315017. Pengaruh Sales Growth, Profitabilitas
dan Kebijakan Dividen Terhadap Nilai Perusahaan Pada Perusahaan Consumer

Non-Cyclicals.

Tujuan penelitian ini adalah untuk menguji dan menganalisis pengaruh sales
growth, profitabilitas dan kebijakan dividen terhadap nilai perusahaan. Metode
penelitian ini menggunakan metode penelitian kuantitatif, dengan jenis dan sumber
data yaitu data sekunder yang berupa laporan keuangan tahunan (financial
statement) perusahaan. Populasi dan sampel penelitian ini adalah perusahaan sektor
consumer non cyclicals yang terdaftar di Bursa Efek Indonesia tahun 2018-2022.
Teknik pengambilan sampel dilakukan menggunakan teknik purposive sampling
sehingga didapatkan sebanyak 330 sampel data penelitian. Metode analisis yang
digunakan adalah uji statistic deskriptif, uji asumsi Kklasik, uji regresi linear
berganda serta uji hipotesis. Hasil penelitian menunjukkan bahwa sales growth
berpengaruh positif terhadap nilai perusahaan, profitabilitas berpengaruh positif
terhadap nilai perusahaan dan kebijakan dividen berpengaruh negatif terhadap nilai

perusahaan.

Kata Kunci : Nilai Perusahaan, Sales Growth, Profitabilitas, Kebijakan Dividen.
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ABSTRACT

Brigita Maharani. 202010315017. The Effect of Sales Growth, Profitability
and Dividend Policy on Company Value In Consumer Non-Cyclicals Companies.

The purpose of this study is to test and analyze the effect of sales growth,
profitability and dividend policy on company value. This research method uses
quantitative research methods, with the type and source of data, namely secondary
data in the form of the company’s annual financial statement. The population and
sample for this study are consumer non-cyclicals sector companies listed on the
Indonesia Stock Exchange in 2018-2022. The sampling technique used was
purposive sampling technique and obtained 330 research data samples. The
analytical method used is descriptive statistical test, classical assumption test,
regression test with multiple linear regression as well as hypothesis testing. The
result of this study show that sales growth has a positive effect on company value,
profitability has a positive effect on company value and dividend policy has a

negative effect on company value.

Keywords : Company Value, Sales Growth, Profitability, Dividend Policy
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