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ABSTRAK 

Koperasi Karyawan "Usaha Bersama" adalah salah satu koperasi yang memiliki 
usaha minimarket yang menjual berbagai kebutuban pokok yang dibutubkan 
masyarakat. Jumlah penjualan barang setiap harinya terkadang tidak menentu, ada 
hari dimana penjualan sangat tinggi dan penjualan sangat rendah keesokan harinya. 
Tujuan dari penelitian ini adalah untuk melakukan prediksi terhadap penjualan 
barang yang terjual setiap harinya. Dengan hasil prediksi ini, pihak koperasi dapat 
membuat dan menyusun strategi penjualan agar keuntungan yang didapat menjadi 
maksimal. Penelitian ini dilakukan dengan menggunakan metode Regresi Linear 
danjuga menggunakan model proses CRISP-DM sebagai alur proses data mining. 
Hasil yang didapatkan dari penelitian ini melibatkan data penjualan dari bulan 
Maret sampai April 2022 mendapatkan kesalahan sebesar 10.7% pada MAPE dan 
42.091 pada RMSE. 

Kata Kunci : Prediksi Penjualan, Regresi Linear, MAPE, RMSE 
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