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BAB V 

PENUTUP 

 

5.1    Kesimpulan 

Berdasarkan hasil analisis data yang telah di uraikan pada bab sebelumnya 

maka dapat disimpulkan sebagai berikut:  

1. Insentif Pajak secara parsial berpengaruh positif dan signifikan terhadap 

KepatuhanWajib Pajak UMKM di Bekasi Utara dimasa pandemic covid-19. 

Signifikan itu untuk mengetahui apakah benar-benar ada pengaruh atau 

tidak, sedangkan arti negatif dan positif untuk mengetahui hubungan 

pengaruh variabel tersebut 

2. Pengetahuan Perpajakan secara parsial berpengaruh positif dan signifikan 

terhadap Kepatuhan Wajib Pajak UMKM dimasa pandemic covid-19. 

Signifikan itu untuk mengetahui apakah benar-benar ada pengaruh atau 

tidak, sedangkan arti negatif dan positif untuk mengetahui hubungan 

pengaruh variabel tersebut 

3. Insentif Pajak dan Pengetahuan Perpajakan sama-sama berpengaruh positif 

dan signifikan terhadap Kepatuhan Wajib pajak di masa pandemic covid-19. 

Dapat dilihat dari nilai uji F sebesar 75.557 > f tabel f tabel 3.94 dan 

mempunya nilai signifikansi 0.000 < 0.05.  

 

5.2   Implikasi Manajerial  

  Berdasarkan kesimpulan di atas maka dapat di usulkan saran yang dapat 

bermanfaat bagi peneliti yang selanjutnya:  

1. Untuk peneliti selanjutnya disarankan untuk menambahkan variabel-

variabel lain yang mempengaruhi kepatuhan wajib pajak dimasa pandemi 

covid-19. Serta bukan hanya menyebarkan kuisioner tapi di barengi dengan 

wawancara singkat agar peneliti lebih tahu jelas apa yang dirasakan oleh 

para responden.  
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Penelitian ini diharapkan bagi wajib pajak UMKM lebih memahami dan 

mempraktekan lagi hak-hak yang didapatkan disaat pandemic covid-19 ini 

karena pemerintah sudah memberikan kemudahan di bidang perpajakan 

namun masih banyak wajib pajak yang belum memanfaatkan atau belum 

mengetahui tentang fasilitas pengurangan beban pajak.  
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